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La copertina del libro di Lentsch
swmsseme In questi anni di crisi
Pexport e I'internazionalizza-
zione hanno rappresentato e
rappresentano una importan-
tissima opportunita di cresci-
ta per molte imprese italiane.
Ma non é stato facile, soprat-
tutto per le piccole e medie
aziende, approdare con suc-
cesso ai mercati esteri. Ed &
stato fondamentale 'apporto
di «temporary export specia-
list», come quelli «prestati» al-
le Pmi dalla CoMark di Berga-
mo, che per primaha progetta-
to e impiegato un metodo uni-
co e originale per 'internazio-
nalizzazione.

Ma quali sono le caratteri-
stiche, le competenze e le tec-
niche di questi professionisti?
Il presidente della Comark
Massimo Lentschlo spieganel
suo recente libro «I manovali
delmarketinginternazionale»
pubblicato dalla Franco Ange-
li, che risulta essere trai primi
cinque testi di economia pii1
venduti on line in Italia. «Le
piccole e medie imprese - spie-
ga 'autore - purtroppo non
hanno molto tempo e risorse
da dedicare al loro processo di
internazionalizzazione, per
cui un’intervento basato trop-
po sull’elaborazione di strate-
gie per l'export non funziona.
Alle imprese interessa vende-
re subito, con buona margina-
lita e zero problemi. E per que-
sto che all’approccio classico

insegnato sui testi di marke-
ting (prima strategia, poi ven-
dita) abbiamo preferito un ap-
proccio diametralmente op-
posto: fare strategia mentre si
vende, Facciamo molta strate-
giain azienda, ma ne parliamo
il meno possibile con i nostri
clienti. Non insegniamo alle
imprese afare bene export, ma
lofacciamo noieconirisultati,
cioe levendite, appaghiamo gli
imprenditori aumentando la
loro fiducia nel processo diin-
ternazionalizzazione della lo-
roazienda, tappaobbligata per
qualsiasi impresa manifattu-
riera che vuole crescere».

11 libro evidenzia poi altri

_aspetti vincenti: da una parte
scommettere sui risultati e
guadagnare sulle vendite; dal-
l'altra, sviluppare a supporto
dei servizi erogati tecnologie
all’avanguardia per gestire
aspetti gestionali, strategici e
operativi adatti alle micro e
piccole imprese.

Illibro contiene poiunasin-
tesi della storia professionale
di Lentsch e una serie di «case
history» molto curiose ediver-
tenti di aziende clienti seguite
in questi anni dalla CoMark.

«I manovali del marketing
internazionale» & disponibile
sia in formato cartaceo che in
versione ebook, acquistabile al
link www.francoangeli.it e
nelle migliori librerie italiane.
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