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Per 1 risparmiatori € 1l momento degh acquisti
Gioiell o pietre sciolte e due anni di pazienza

Un diamante é per sempre. Lo slogan
della De Beers, colosso mondiale del set-
tore delle gemme, viene sempre in men-
te quando si parla di tali pietre. Forse per

questo comunemente si pensa che com- [S4

prare diamanti sia un acquisto definitivo
e non invece una proficua forma d’inve-
stimento a medio termine. Certo, non
per tutti. Il budget di partenza é significa-
tivo, maggiore di un investimento in Bor-
sa anche se minore di quello necessario
per acquistare un box auto in una grande
citta.

La relativa popolarita di questa forma
d’investimento e addebitabile anche alla
scarsa conoscenza delle regole di funzio-
namento del settore, assai complesso.
Eppure qualcosa sta cambiando: il cla-
moroso fallimento delle speculazioni fi-
nanziarie in tutto il mondo sta spingen-
do molti risparmiatori a riconsiderare i
«beni-rifugio». Come appunto oro e dia-
manti. Ne sanno qualcosa i diamantai-
res (intermediari) che, in questi mesi,
hanno visto con sorpresa crollare le ven-
dite all'ingrosso e aumentare le richieste
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Proprio ai meccanismi che dominano
il mercato di queste gemme & dedicato il
libro «Investire in diamanti»
editore) di Antonella Baccaro e Fa-
bio Cascapera, intermediario del settore,
componente delle Borse di Anversa e Sin-
gapore.

La prima regola per chi vuole compra-
re un diamante, & chiedersi il perché: in-
vestire in questo settore richiede una
grande passione per le pietre visto che
per disinvestire ci vuole tempo e molto
del vantaggio sta nel godere dell’acqui-
sto fatto. Comprare un gioiello gia pron-
to o pietre sciolte da montare dipendera
solo dai gusti personali.

Non si puo prescindere in ogni caso
dal budget a disposizione: su Internet &
possibile trovare offerte di investimento
in diamanti a partire da 4-5 mila euro. Il
sistema di solito & questo: ci si rivolge a
una societd specializzata, che raccoglie
somme e investe in un acquisto che nes-
suno dei singoli partecipanti potrebbe
permettersi. Alla fine ci si ritrovera tra i

fruitori dell’acquisto senza pero poterne
seguire personalmente tutte le fasi. Per
essere veramente protagonisti dell’ope-
razione bisogna avere a disposizione per-
lomeno 50 mila euro. A questo punto il
passo successivo & la scelta del gioiellie-
re di fiducia cui affidarsi.

Il mercato é strutturato in diversi pas-
saggi: i primi tre, produttore, tagliatore,
grossista, prevedono ricarichi contenu-
ti, intorno al 5-10%. 1l gioielliere invece
ha ricarichi sempre a due cifre perché
immobilizza il capitale pilt a lungo. Per
essere in linea con gli «studi di settore»,
il fisco ritiene che il commerciante deb-
ba avere un ricarico intorno al 65%.
Quanto aji tempi del disinvestimento
non sono brevi: minimo due anni. Pri-
ma della crisi, che ha depresso il merca-
to, I'apprezzamento annuo del diamante
era del 7%, al netto del cambio in dollari,
la valuta utilizzata per le transazioni. I co-
lossi del settore perod sono determinati a
riportare il mercato ai livelli di prima del-
la crisi finanziaria. Forse per questo, se-
condo il libro, & pili che mai il momento
di comprare. )

Stefania Tamburello

Diamanti, crol

T le miniere si

Ritaglio stampa

ad uso esclusivo

del destinatario,

non riproducibile.

BEST

www.ecostampa.it

003600



