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NUOVE PROFESSIONL. Da un'idea di Monica Sirani, lazienda dedicata alla consulenza sugliacquisti diventa un libro

Personal shopping, I'ltalia
alezione da una bresciana

«Una volta iservizi erano chiesti
solo da stranieri, mala domanda
locale e cresciuta. E in tante
vogliono imparare come sifa»

www.ecostampa.it

Se vuoi solo dare un’occhiata
saral assediato dai commessi;
se vuoi comprare qualcosa
non ne troverai neanche uno.
Per uscire indenni dalla vec-
chia legge di Murphy sullo

muove tra Milano, Londraela
Versilia, ovvero i posti che
Ihannoaccolta dopo aver salu-
tato Brescia, dove € nata e cre-
sciuta, prima per laurearsi in
scienze della comunicazione
all'Universita cattolica di Mila-
no, poi per approfondire la
sua formazione con un master
in fashion marketing al Lon-

MA COSA FA di preciso il perso-
nal shopper? Monica Sirani -
lacui attivitd sta crescendo an-
che come formatrice e inse-
gnante in vari istituti, assecon-
dandolaltarichiesta delle tan-
te giovani donne che sognano
di fare in futuro questo lavoro
-lo ha raccontato nel libro che

pre pin richiesto: «in partico-
lare - precisa Monica Sirani -
¢l vengono chieste numerose
consulenze d’immagine ulti-
mamenie da parte di donne
ma anche di yomini con posi-
zioni importanti allinterno
delle aziende». +
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stress da sl;loppmglb aﬁtafﬂ."o.l' don fashion college ed iniziare 2:;1; :ﬁg&ﬁi LlSPlraZIC’ne
gersl a .un C%ngif;le OIACCIA 15 oyg parabola professionale pybblicatoin Italia « Professio- a Londra
o 0L oMbt N e e e . el sope, o
re di problema che Monica i Lo igue ditusso della capita- moin assolutoin italianodedi- lavorando
1P bresci . lebritannica. Liénatalideadi 415 a1 business della consu- vi
ran, trentenne bresciana, ort- -y yzienda propria, multifor- jepza negli acquisti, gia allase- comestyle
ginaria di Pompiano, S0gNava - me, innovativa, che importas- conda edizione (disponibile manager
di risolvere per i suoi clienti ge anche in Italia una profes- anche come ebook) dopo F'im- ¢
quando ha pensato alla sua  signegi diffusaallestero. <Al mediato esaurimento della M AOPO il master
«Personal shopping Milano», - pinjzig - racconta lei - i clienti prima. «Lerichieste checi arri-
ma a gludlca.re dal SUCCESSO  erano soprattutto stranieri, vanosonomoltodiverse-spie-
della sua iniziativa, che da  qry sono molti i milanesi, ma ga - se parliamo di abbiglia- s em
qualchemeseédiventataunli- ,nche j hresciani, che sirivol-  mento noi studiamo soluzioni Le soluzioni:
brosuunaaffascinante profes- - gong al mio servizio, e devodi- - specifiche in base al fisico del § «Oeni cliente
sione emergente SOgNAtA 42 e che in questi ultimi annile  (iente Spesso civengono com- . g.
molte giovani donne, i proble-  yichieste sono continuamente pissionati dei regali per mo- richiede
H:ll 'Che ha risolto a'l molti C.he aumentate». Al momento, tut- g]j e ﬁglie da pme di manager 7 L4
si ivolgono al suo innovativo y4yia i1 mereato pit riceo ed che per ragioni ditempo prefe- un attenzione
Sﬁé‘ﬁféﬂ;ﬁ‘% bepd‘)ltf‘%- . appetibilerimane quellodegh  riscono delegare a noi». Partico[are
p BUICAUNAZIEN- oy ) bieri: russie arabi innamo- E detio il servizio & sem-
a con 10 collaboratori, ehe s % qe1prratss in primis come CIvizio e personale»
Ritaglio stampa ad wuso esclusivo del destinatario, non riproducibile.
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Monica Sirani ha creato «Personat shopping Milano»
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