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Alla scoperta del Pricing
Sono quattro le famose 'p' del marketing, quattro punti che
ogni addetto ai lavori dovrebbe conoscere come le proprie
tasche. Nessun problema per quanto riguarda il Prodotto, la
Promogzione e il Punto vendita. E'il Prezzo a mettere in
difficolta I'imprenditore, soprattutto in questi tempi di crisi:
meglio abbassare i prezzi per vendere di pin, col rischio di
guadagnare meno, o alzarli per ottenere un maggior
guadagno, rischiando cosi pero di perdere i clienti? In
soccorso arrivano Cristina Mariani e Alessandro Silva,
autoridi "Pricing: definire i prezzi”, pubblicato da
FrancoAngeli e primo volume della collana "Impresa
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diretta". 144 pagine per spiegare, tramite un taglio pratico e
un approccio diretto, la cultura del prezzo, rimasta in Italia un ambiente ancora inesplorato. Cultura
che € necessario scoprire, esplorare, fare propria per permettere in questi tempi di crisi e forti
concorrenze di mercati esteri di poter fissare un giusto prezzo, necessario alla sopravvivenze aziendali
delle imprese nostrane.

T due autori spiegano l'importanza di questo tema a MyMarketing.Net. "Adesso, in tempo di crisi e a
causa della forte concorrenza dei mercati esteri, il prezzo sta diventando sempre pitl importante”
chiarisce Cristina Mariani. "Le aziende, in questo momento, sono impreparate a competere sulla
variabile prezzo: laddove le PMI si basano sulla conoscenza e la fiducia del cliente per fatturare, le
grosse aziende fanno del proprio punto di forza la pubblicita. L'imprenditorialita non ha perd le
competenze sul tema del pricing: esso appartiene al mondo della contabilitd, e il marketing director ha
spesso idee approssimative su cosa esso sia". "Le grandi imprese hanno maggiori risorse da dedicare a
tale problematica" spiega Alessandro Silva. "Per contro le PMI non solo hanno una limitata
consapevolezza dell'importanza della possibilita di agire su tale leva ma, come detto, anche se cosi non
fosse non hanno un’offerta di servizi in grado di formarle e supportarle su tale problematica. Creare
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attenzione su tale tema, fare capire che ci sono alcune semplici regole che, se applicate, possono
portare benefici, aprire una discussione sul tema e confrontare esperienze diverse & uno degli obiettivi
che ci siamo posti con la scrittura del libro. Insomma, gettare un sasso nello stagno per parlare di un
tema importante ma non trattato."

In Ttalia, purtroppo, questo tema & ancora poco esplorato: il nostro Paese & rimasto indietro rispetto
alle altre nazioni, e questo puo fare una grossa differenza nello sviluppo dei mercati nostrani,
soprattutto in tempo di crisi. "In Italia 'argomento & poco trattato: il tema & enorme, articolato e
iperdifferenziato” espone Alessandro Silva a MyMarketing. Net sulla situazione italiana. "C’¢ poca
consapevolezza del bisogno, scarsa trattazione e pochissima offerta tecnica in termini di metodologie o
consulenza per le aziende che volessero migliorare i processi di pricing ricorrendo a esperti esterni.
Uno degli obiettivi del libro & infatti quello di contribuire a creare una minima cultura di base che
permetta di approfondire le varie tematiche, scambiare opinioni, creare insomma attenzione sulla
variabile piti importante per il miglioramento del risultato aziendale". "Negli Stati Uniti ¢'¢ una vera e
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propria cultura del settore” spiega Cristina Mariani, "sia nelle PMI sia nelle grandi aziende: questo
viene considerato una vera e propria disciplina universitaria. Rispetto al nostro paese, in Europa, i
paesi nordici sono un po' pitt organizzati".

Prossimo appuntamento: dal 10 al 17 maggio all'AIMB, I'associazione industrali di Monza e Brianza,
per corsi gratuiti tenuti dalla professoressa Mariani su questo importante tema del marketing,
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